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Triceleris incorpora mas de 100.000 hogares pasados
y avanza en la ejecucion de su plan de despliegue

« Tricéleris avanza en su plan de crecimiento inorganico con la adquisicién de las redes FTTH
(fibra 6ptica hasta el hogar) de tres operadores locales en las provincias de Alicante,
Badajoz, Cérdoba, Jaén y Valencia, incorporando mas de 70.000 hogares pasados a su red.

+ Lacompaiiia, ademas, ha continuado con la ejecucion de su plan de crecimiento organico
para el ejercicio 2025 y ha completado el despliegue de 30.000 hogares pasados en Alicante
y Valencia, lo que supone alcanzar el 25% del objetivo anual en el primer trimestre.

« En sus primeros meses de actividad, Tricéleris eleva su base de hogares pasados hasta cerca
de los 350.000 en mas de 160 municipios del territorio espafol.

Tricéleris, compafiia participada por Téset Capital, ha completado la adquisicion de la red de FTTH (fibra 6ptica
hasta el hogar) de un operador local en las provincias de Badajoz, Cordoba y Jaén. Con esta operacién, Tricéleris
amplia significativamente su cobertura con la incorporacién 63.000 hogares pasados. Ademas, esta transaccién
supone la entrada de Tricéleris en las provincias de Badajoz y Cérdoba.

Asimismo, Tricéleris ha completado la adquisicion de redes FTTH de otros dos operadores en Alicante y Valencia,
lo que supone anadir otros 7.500 hogares pasados a su red. Con estas tres adquisiciones, Tricéleris ya acumula la
incorporacién de las redes de diez operadores locales presentes en doce provincias desde que comenzé su
actividad.

Respecto a la ejecucién de su plan de crecimiento organico para el ejercicio 2025, Tricéleris ha desplegado con
éxito 30.000 hogares pasados en las provincias de Alicante y Valencia. La compafiia ha disefiado y planificado el
despliegue de nuevas unidades inmobiliarias, con el objetivo de alcanzar los 120.000 nuevos hogares pasados.
Los despliegues realizados en el primer trimestre del ejercicio representan, por tanto, una consecucion del 25%
sobre el objetivo anual previsto El plan prevé, ademas, reforzar la presencia de Tricéleris en seis regiones clave de
Espaiia: Andalucia, Canarias, Comunidad de Madrid, Comunidad Valenciana, Castilla-La Manchay La Rioja.

Tricéleris continla ejecutando su plan de crecimiento que combina operaciones inorganicas con desarrollos de
red nueva. Hasta ahora, la compafiia ha adquirido diez operadores y ha desarrollado tres planes de despliegue.
Tras las Ultimas operaciones, Tricéleris eleva su base de hogares pasados hasta cerca de los 350.000 en mas de
160 municipios del territorio espaiiol y sigue avanzando en su objetivo de lograr el millén de hogares pasados.

Segun Pedro Simi¢, director de Desarrollo Corporativo de Tricéleris, “la compafiia est4 avanzando a un ritmo
excelente en la ejecucion de su plan de crecimiento que contempla adquisiciones y desarrollo organico. Nos
sentimos muy orgullosos de fortalecer nuestra presencia en provincias estratégicas como Alicante, Jaén y
Valencia, asi como de haber iniciado operaciones en las ciudades de Badajoz y Cérdoba. El crecimiento organicoy
las operaciones de consolidacion completadas en el arranque del ejercicio son una muestra del potencial de
Tricéleris para convertirse en un jugador clave en el mercado doméstico de redes FTTH y en el proceso de
concentracién que estd afrontando la industria”.
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Tricéleris, que anuncié el inicio de sus operaciones en noviembre de 2024, es un operador neutral de redes FTTHy
aspira a ser un actor de referencia en este mercado en Espafia. Como parte de su plan estratégico, Tricéleris esta
creando una infraestructura preparada para los retos tecnolégicos del futuro y para impulsar la inclusién digital
en toda Espaia. Su condicion de operador neutral posibilita a sus clientes, proveedores de servicios de Internet

locales, escalar rapidamente sus servicios, mejorando la cobertura sin necesidad de realizar inversiones
significativas.
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